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Parmigiano, allarme dazi Usa
«Vantaggi solo per i falsi»

PRODOTTI DOP

Bertinelli: il piano Trump
penalizza le famiglie Usa,
attesa per la Wto

Ilaria Vesentini

I nuovi dazi all'export che I'ammi-
nistrazione Trump vuole imporre
per compensare gli aiuti di Stato
nella disputa tra Boeing e larivale
europea Airbus avrebbero un effet-
to totalmente controproducente,
addirittura autolesionistico, per il
mercato americano, se applicatial
Parmigiano Reggiano. E quello che
il Consorzio ditutela del re deifor-
maggiitaliani, lanostra prima Dop
sia per valore alla produzione (1,4
miliardi, che diventano 2,4 miliardi
al consumo, per il 40% export) sia
perbrand awareness, stamettendo
nero su bianco nella nota tecnica
che entro fin mese inviera alla Uni-
ted States Trade Representative
(Ustr). Dove dimostrera gli effetti
deleteri del meccanismo di tassa-
zione cosi come é stato congeniato.
Deleteri non solo per i nostri 330
caseifici che producono il Parmi-
giano Reggiano ele somila persone
coinvolte nella filiera italiana, che
rischiano di veder sparire dall'8o al
90% dell'export verso gli Stati Uniti,
maanche periconsumatori,icon-
tribuenti e gli operatori dellafiliera
distributiva degli Stati Uniti.

E unanalisi asciutta a suon di
numeri, quella che fa il presidente
del Consorzio Parmigiano Reggia-
no, Nicola Bertinelli, delineando i
due scenari possibili che siaprono,
partendo dall’attuale situazione:
oggi gli Usavalgono 10.439 tonnel-
late di prodotto originale e sono il
secondo mercato per l'export di
Parmigiano Reggiano (dietro alla
Francia con 11.333 tonnellate) per
un controvalore di circa130 milioni
che va ai produttori italiani. «Al
netto dei dazi di Trump, quello

americano € un mercato che stimia-
mo raddoppiera i volumi da qui al
2025, perché dopo decenni di presi-
dio e conoscenza, i valori intangibili
della Dop sono sempre pill apprez-
zati dai consumatori evoluti delle
due coste, atlantica e pacifica, come
ciha confermatola missione appe-
na chiusa a New York per il Fancy
Food Show» premette Bertinelli.
Oggi la “forma” viene venduta
all'ingrosso negli Usaacirca 15 dol-
larial kg (13 euro), cifra su cuiviene
poiapplicato undaziodiz2,15dolla-
ri/kg. Il consumatore americano
arrivaapagare 40 dollari, peririca-
richi della filiera distributivaame-
ricana, tra trasporto e lavorazione
(il 75% delle forme viene porziona-
to, grattuggiato, non venduto tal
quale allo scaffale). Inuovidazistu-
diatidall'Ustr prevedono chelatas-
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sa salga fino a eguagliare il valore
del prodotto, ovveropassida2,15a
circa 15 dollari/kg, facendo cosi
schizzare il listino medio del Par-
migiano per le famiglie americane
a6odollari (salgono ancheimargi-
ni dellafiliera, perché parametrati
ai prezzi), un rincaro del 50% ri-
spetto al quadro attuale.

«I1 primo scenario possibile nel
caso Trump mantengala minaccia
diapplicare un dazio parial valore
del prodotto - spiega il presidente
del Consorzio Parmigiano Reggia-
no, il pit danneggiato traiformaggi
italiani perché quello conle quota-
zioni piu alte - € quello ottimistico
che non mutino le quantita espor-
tate, partendo dall'assunto cheifo-
odies oltreoceano altospendenti
nonsicurino diarrivare a pagarela
Dopil 50% in pili». Ipotesi in cui per

i produttori italiani non cambia
nulla, la CasaBiancaincameranon
pit1 22 milioni di dazi (i 2,15 $ /kg per
le oltre 10mila tonnellate di export)
bensi oltre 150milioni di dollari. Ma
a pagare la differenza di gettito - i
130 milioni - sono gli stessi consu-
matori americani che Trump vor-
rebbe proteggere dalla presunta
concorrenza sleale europea.

«I1 secondo scenario ¢ quello
che cifanno presagire gli operatori
oltreoceano - prosegue Bertinelli
-secondoiqualiun talerialzo dei
listini porterebbe a un crollo tra
1'80 e il 90% della domanda di un
bene dilusso premium price, qual
¢ il Parmigiano Reggiano. Dop che,
non va dimenticato, rappresenta
meno del 5% dei volumi di “parme-
san italian sounding” venduti in
Usa (aun prezzo che e un decimo,
4-5 dollari/kg) conl'ulteriore beffa
che i due terzi dei consumatori
americani sarebbero convinti di
comprare il prodotto originale ita-
liano anche quando comprano
parmesan fatto in loco, dato che
negli States non vige unaccordo di
libero scambio come in Canada o
in Giappone che impedisca l'utiliz-
zo del termine».

Un calo dell'export dell'80-90%
significa cheicasari emilianiper-
derebbero un mercato strategicoe
oltre 100 milioni di euro di fattura-
to in un solo colpo, la filiera delle
imprese americane che trasporta-
no e lavorano le “forme” vedreb-
bero ridursi l'attuale business
(200 milioni didollari) in propor-
zione e il Governo Trump incasse-
rebbe conidaziais dollarile stes-
se cifre di oggi o poco piu, perché
applicate sumille o 2mila tonnel-
late al massimo, non su1omila. «E
un meccanismo in cui perdono
tutti» conclude Bertinelli, che
puntaa sensibilizzare forze politi-
che e comunita internazionale in
attesa chelaWtosiesprimainset-
tembre sullalegittimita e propor-
zionalita dei nuovi dazi.
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