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PANORAMA

VINO

1l Consorzio dell’Etna
punta sulla Docg

Outenere il riconoscimento
Docg: e uno degli obiettivi del
nuove Cdadel Consorzio della
Doc Etna di cui fanno parte 182
aziende. Il nuovo Cdavuole
consclidare la qualita e il valore
delvinosull'Eina.

Amadore
—apaging 15

mmette sulla crescita ¢

200 milioni di fauuraio
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Sull’Etna ora si punta alla Docg
e a dare piu valore alle contrade

In cantina. La strategia del Consorzio che ha rinnovato da poco il vertice con l'elezione alla presidenza
di Francesco Cambria di Cottanera. Per un altro triennio stop alle rivendicazione di nuove superfici Doc

Nino Amadore

na strategia che si fonda

su treassiper consolidare

laqualitaeilvalore del vi-

nosull'Etna, Obiettivo cui

puntail nuovo consigliodi
amministrazione del Consorzio della
DocEtnadicui fannoparte 182 azien-
de. Sceltein sostanziale continuita, se
vogliamo, con il precedente Cda: dal
21dicembre Francesco Cambria(Cot-
tanera)éilnuovopresidente del Con-
sorzio Doc Etna, succedendo ad An-
tonio Benanti. Nel nuovo Cda seno
statieletti Seby Costanzo (Cantine di
Nessuno), Irene Badala, dell'omoni-
maazienda, Marc De Grazia (Tenuta
delle Terre Nere), Federico Lombardo
diMonteIato(Firriato), Graziano Ni-
cosia, dell'omonima azienda, Marco
Nicolosi(BaronediVillagrande): Co-
stanzo é anche il vicepresidente del
Consorzio. Ed & stato riconfermato
nelruolodidirettore Maurizio Lunet-
ta, caricache haricopertonegliultimi
due anni. «Negli ultimi otto anni, la
domanda di vino Etna Doc - spiega
Lunetta — € in costante crescita. Dal
2013ad oggi, con una lieve contrazio-
nenel2020dovutaall'emergenza Co-
vid-19, l'imbottigliato é passatoda 1,5
milioni di bottiglie (pari a 11.565,80
ettolitri prodottisucirca68o ettaridi
vigneto rivendicato a Doc Etna) del
2013a4,5 milioni di bottiglie nel 2021
(paria33.92128 diettolitri prodottisu
poco meno di 1.200 ettaridi vigneto
rivendicato a Doc Eta). Per quanto
riguardail posizionamento, il canale

1SOCI

privilegiato resta il canale Horeca
mentrel'export valecirca il 60%, con
gli Stati Uniti che restano il primo
mercato internazionale».
Sonoinumeriche fanno da base
alla strategia di sviluppo cui se ne
possono aggiungere altri. Il valore
medio perettaro delle superfici vita-
te in area Doc & arrivato a 12omila
euro a fronte di un valore medio
in Sicilia di 3omila euro per ettaro.

Sul Vulcano.
Una tipica vigna ad alberello sull'Etna

Altro dato: il numero di viticoltori
presentiall'interno delladenomina-
zione & di 383, mentre la superficie
rivendicata é di 1.184 ettari.
«lvinidell'Emasonoapprezzatida
criticae consumatori di tutto ilmon-
do come traipil emblematicidTtalia.
1l grande lavoro fatto dai produttori
negliultimi diecianni - spiegailneo
presidente Francesco Cambria - ha
messosempredipitinrisaliolacon-
dizione di pregio da “A Muntagna”,
una regione a sé stante dal punto di
vista vitivinicolo per l'eterogeneita
dei suoli e per la presenza di diversi
microclimiche varianoasecondadel
versante. Si pud parlare a tutti glief-
fettidiun vero e proprio laboratorio
naturale al servizio dell'eccellenza e

delle tipicita. Oggi I'Etna pud essere
annoverata tra le aree classiche di
maggior pregio a livello mondiale,
perla qualita delle sue produzioni».
La strategia di sviluppo del con-
sorzio nei prossimi anni é quella di
regolamentare la crescitasu standard
diqualita pili elevati, puntandoarin-
novare per unaltro triecnnio lostopal-
le rivendicazioni di muove superfici di
vigneti a Etha Doc. Un obiettivo da
raggiungere anche in vista dell'auspi-
catoraggiungimento, entro il prossi-
mo triennio, del traguardo della
Docg, il massimo riconoscimento di
qualita e tipicita perla denominazio-
ne, Oltre al progetto diarrivare al ri-
conoscimento Doegper tuttal'areavi
sono altri quattro fronti aperti: si
puntaarinnovare perunaltro rien-
niolostopalle rivendicazione di nuo-
vesuperficidivignetia Etna Doc per
regolamentare la crescita della pro-
duzione; confinuera il progetto in
convezioneconle Universita diCata-
nia e Palermo per faremergere le dif-
ferenze fraisingoli territori e all'in-
terno delle stesse contrade mentre &
giainvigore la possibilita discrivere
in etichetta il nome della contrada e
del vitigno; in cantiere una modifica
del disciplinare per introdurre lo
Spumante da Uve Carricante, la va-
rietaautoctonaabaccabianca pitidif-
fusasull’Etna. E infine sara datapar-
ticolare attenzione alla promozione
conillancio degli Etna Days, evento
autoprodotto che portera nel territo-

rio stampa e critici internazionali,
ERIPRCOUZIONE RISERWATA.

mentre la superficie rivendicata & di
1.184 ettari.

L'imbottigliato nel 2021 & stato di
4,5 milioni di bottiglie pari a
33.921,28di ettolitri.

Il numero di aziende dell?Etna che
fanno parte del Consorzio della Doc.
il numero di viticoltori presenti all'in-
terno della denominazione & di 383,

182
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